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VW, Toyotay los gigantes del motor
sorprenden con beneficios récord

71455 MILLONES DE RESULTADO OPERATIVO EN EL SEMESTRE/ | 0S grandes grupos automovilisticos alcanzan
las mayores ganancias en diez afios pese a la crisis de los semiconductores y la atonia de la demanda.

|.de las Heras. Madrid

Los dieciséis mayores grupos
de automocion del mundo,
con Volkswagen, Toyota y
Daimler al frente, han dado la
sorpresa en el primer semes-
tre del afio al obtener un bene-
ficio operativo conjunto de
71.455 millones de euros. La
cifra no solo deja atras unas
pérdidas de 4.069 millones en
el mismo periodo de 2019, si-
no que supone el mejor resul-
tado en diez afios. El fuerte re-
punte se produce pese ala cri-
sis de los semiconductores,
que obliga a parar produccion
en todo el mundo, y la debili-
dad delademanda.

La inédita recuperacion de
esta industria responde sobre
todo a los avances en eficien-
cia y reduccion de costes. Se-
gun un informe de EY, los in-
gresos conjuntos de la auto-
mocién ascendieron a
809.000 millones de euros en
el semestre, un 32% mas que
un afio antes, pero aun por de-
bajo de los niveles anteriores
al Covid. Las ventas mundia-
les siguen una tendencia pare-
cida: se matricularon 33,5 mi-
llones de vehiculos nuevos en
todo el mundo, un 27% mas,
pero un 11% menos que antes
delapandemia.

Margen
La relativa mejora de las ven-
tas ha venido acompariada de

INGRESOS DE LOS GIGANTES DE LA AUTOMOCION

Primer semestre, en millones de euros.

Volkswagen 129.669
Toyota ] 120.357
Daimler I 84.499
Stellantis ] 75.310
Honda ] 55.520
BMW I 55.360
General Motors NG 55.295
Ford | 52.257
Hyundai ] 42.838
Nissan ] 35.074
Kia [ ] 25918
Renault I 23.357
Tesla [ ] 18.542
Suzuki I 14.235
Mazda e 13.295
Mitsubishi [ | 7199
Expansion Fuente: EY

una fuerte mejora en los mar-
genes. La relacion entre bene-
ficios y ventas fue en el semes-
tre del 8%, una cifra también
récord, superior a los maxi-
mos del 6,8% registrados en
2017. Hace un afo, en plena
pandemia, era negativa, del
0,7%.

BMW es la corporaciéon
mas rentable, con un 14,5% de
margen, frente al 12,9% de
Daimler, el10,8% de Toyota, el
10% de Stellantis, el 9,2% de
GM, el 8,8% de Volkswagen o

el 8,5% de Tesla.

Toyota es mas rentable que
Volkswagen, lo que hace que
el grupo japonés, ingresando
120.357 millones de euros en
el primer semestre, supere al
rival aleman en ganancias
operativas, al alcanzar los
12.997 millones. Volkswagen,
en cambio, ingreso 129.669
millones y gand 11.358 millo-
nes.

El tercero por ingresos es
Daimler (84.499 millones), se-
guido de Stellantis (75.310 mi-

llones), Honda (55.520 millo-
nes) y BMW (55.360 millo-
nes). En beneficio operativo,
Daimler es tercero, tras Toyo-
ta y Volkswagen, al registrar
10.933 millones. Se encuentra
ademas por delante de BMW
(8.030 millones) y Stellantis
(7.517 millones).

Tesla es ganadora en incre-
mento de los ingresos, con un
86%. Sin embargo, aun es la
decimotercera del mundo por
ventas, por detras de Renault,
y la undécima por beneficio

ELECTRONICA

Los gigantes de la
automocioén pronosti-
can que las escasez
de chips podria pro-
longarse durante
2022. VW estima sin
embargo que, con
una caida de apenas
el 1% en la demanda
global de productos
electrénicos, desapa-
receria el problema.

Las corporaciones
alemanas son lideres
en rentabilidad, al
lograr casi la mitad
del beneficio mundial

operativo, con 1.581 millones.

Las compaiiias alemanas
han conseguido aplacar el gol-
pe del coronavirus y emerger
como los grandes lideres de la
rentabilidad. De los 71.455 mi-
llones de beneficio operativo
de la industria mundial, las
corporaciones alemanas aca-
pararon 30.321 millones, fren-
te a los 18.328 millones de los
fabricantes japoneses y los
10.103 de los estadounidenses.
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Aberdeen Standard crece en Espana y compra
dos proyectos ‘build to rent’ por 55 millones

Expansién. Madrid

Aberdeen Standard Invest-
ments (ASI) ha comprado a
Dazeo dos proyectos residen-
ciales build to rent en el centro
de Madrid, en una operacion
en la que CBRE ha ejercicio
de asesor en exclusiva.

Con esta adquisicion, Aber-
deen Standard potencia su in-
version en el inmobiliario es-
pafiol, en el que suma naves
logisticas, activos residencia-
lesy proyectos build to rent. E1
fondo fue creado en 2017 en
Reino Unido, fruto de la fu-
si6n de Standard Life y Aber-
deen Asset Management.

Los dos nuevos proyectos
residenciales se adquieren

fuera de mercadoy conforme
aun esquema de llave en ma-
no. Los activos comprados a
Dazeo, sociedad conjunta en-
tre Dazia Capital y Eurazeo,
estan situados en el suroeste
del distrito de Arganzuela,
una de las zonas mas solicita-
das de Madrid tras su reciente
desarrollo urbanistico.

Ambos edificios suman
aproximadamente 10.000
metros cuadrados y albergan
150 apartamentos. Uno esta
situado en la zona de Embaja-
doresy, el otro, junto a la esta-
cién de metro de Delicias.

La promotora Dazia Capi-
tal profundiza con esta opera-
cién en su especializaciéon en

el build to rent. “Estamos en-
cantados de poder trabajar
con Aberdeen Standard In-
vestments y encargarnos de la
ejecucion de los proyectos”,
afirma el consejero delegado
de Dazia Capital, Daniel Ma-
zin. Los proyectos, afirma, tie-
nen una orientacion hacia el
alquiler que influye en aspec-
tos como la distribucion del
edificio, los materiales o las
instalaciones.

El fondo britanico
adquiere a Dazeo dos
inmuebles de uso
residencial en el
centro de Madrid

Para Samuel Poblacién, di-
rector nacional de Residen-
cial & Suelo en CBRE Espania,
esta operacion muestra el li-
derazgo de su firma en el drea
conocida como multifamily.
CBRE “ha participado en las
operaciones mas relevantes
del sector y contribuido a au-
mentar los niveles de inver-
sion en este asset class que
tanto interés despierta entre
los inversores actualmente”,
sefiala.

En el primer semestre, las
inversiones en build to rent en
Espafia ascienden a 651 millo-
nes de euros, un 18% mas que
en el mismo periodo de 2020.

La directora de Gestion de

Activos y Transacciones de
Aberdeen Standard Invest-
ments, Espana y Portugal, Pi-
lar Valencia, explica que esta
tercera adquisicién de inmue-
bles residenciales en Madrid
en el altimo afo permite a la
firma diversificar su cartera 'y
proporcionar una rentabili-
dad adecuada.

CBRE ha actuado como
asesor principal, mientras
que Dazeo ha contado con
asistencia de Perez Llorca.
Por parte de ASI, la due dili-
gence ha sido realizada por
Magnum properties en el
area comercial, Garrigues en
elarealegaly fiscaly JLL enel
areatécnica.
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Nurettin Acar liderara el negocio
de lkea en Espafia.

Nurettin
Acar, nuevo
director
general de
Tkea Espana

Victor M. Osorio. Madrid

Tkea cambia de liderazgo en
Espafia. La multinacional
sueca anunci6 ayer el nom-
bramiento de Nurettin Acar
como su nuevo director gene-
ral en el mercado nacional,
sustituyendo en el cargo a Pe-
tra Axdorff, que hasalido dela
compaiiia para ocupar el
puesto de consejera delegada
del distribuidor de frutas y
hortalizas Bama Gruppen en
Noruega.

Nurettin lleva viviendo en
Espafia desde 2019, donde
aterrizo como director de
area y principal responsable
de las tiendas de Tkea en Ma-
drid, Corufia, Asturias, Valla-
dolid y Barakaldo, asi como
miembro del comité de direc-
cion de lacompania.

Sus inicios en Tkea se re-
montan a 2001 cuando se
uni6 al equipo de ventas en
Suiza. En 2015 se trasladé a
Turquia como director gene-
ral adjunto, hasta que en 2017
asumio la direccion de las
operaciones en este mercado,
cargo que desempefié hasta
sullegada a Espana.

El grupo sueco destacd
ayer la historia de superacion
de su ahora primer directivo
en Esparia. Nurettin nacié en
el seno de una familianémada
en las montafias entre Iran e
Irak. Aprendi6 francés por
entregas en solo un afio y me-
dio y, desde entonces, ha lle-
gado a dominar cinco idio-
mas, seis si se cuenta el espa-
fiol, que esta estudiando en la
actualidad.

Licenciado en Economia,
su carrera profesional empe-
z0 con 11 afios, vendiendo al-
fombras, y a los 20 afios puso
en marcha junto a su padre su
propio negocio de venta en
Antalya (Turquia). Esa fue la
rampa de lanzamiento para
llegar a Suiza y, finalmente,
recalar enTkea.



